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EL SECTOR MINERO 

ENERGÉTICO ES 

UNA DE LAS 

INDUSTRIAS MÁS 

IMPORTANTES 

PARA LA 

ECONOMÍA DEL 

PERÚ

En los últimos 10 años 

el sector generó: 

(2011-2020)

12% 
del PBI nacional

66%
de las exportaciones

peruanas.

23% 
de la inversión

privada.

41% 
de la recaudación de 

impuestos a la renta de  las 

empresas, regalías y  otros

tributos especiales.
Fuente: BCRP, INEI, MINEM, Perupetro, SUNAT



EJM.

SOMOS EL 

SEGUNDO PAÍS 

PRODUCTOR DE 

COBRE DEL 

MUNDO

12%

28%

2º

3º

1º

12%

Fuente: Subdirección de Inteligencia y Prospectiva Comercial de PROMPERÚ en base a USGS Mineral Commodity

Summaries, 2020; BP Statistical Review of World Energy, 1965–2018 

En los próximos años el consumo de cobre

aumentará debido a la Matriz energética.



Proyectos Minero-Energéticos son 

cada vez más grandes, complejos y 

remotos y por ende más costosos.

Situación política y económica 

mundial que afecta el

precio de los metales.

Madurez inicial

digital del sector.

Desde fines de febrero del 2020 las 

empresas implementaron protocolos de 

seguridad y salud para seguir operando 

durante la pandemia.

Adaptación a las condiciones 

de trabajo remoto operacional y 

administrativo / personal esencial.

Nuevos métodos de 

relacionamiento comunitario.

Mayores costos de producción

y logísticos.

El sector minero - energético
Antes y después de la llegada del  COVID-19

Contexto económico y 

social del país (Perú)

Pre pandemia Post pandemia



¿QUÉ NECESITAN LAS EMPRESAS EN ESTE CONTEXTO?

DIGITAL BUSINESS TRANSFORMATION

Enfoque hacia nuevos ingresos netos y modelos 

comerciales 

Vender activos digitales existentes 

(venta de datos y algoritmos).

Digitalización de productos o servicios

(venta de servicios-equipos conectados).

Venta por suscripción, por data medida 

(venta de pago por uso - pay -as-you-use).

Negocios tipo Plataforma

(un negocio en el que comprador, proveedor y todo el conjunto de la 

cadena usan la misma plataforma.

Contratos de riesgo compartido

(El precio varía según las métricas de resultados compartidos).

DIGITAL BUSINESS OPTIMIZATION

Agrega un valor significativo sin cambiar el 

modelo comercial

Mejorar los ingresos existentes 

(análisis para optimizar el precio y minimizar el gasto).

Mejorar el margen operativo

(IoT y 3DP para reducir costos y canales digitales para optimizar 

las ventas).

Mejorar la productividad de la fuerza laboral

(AI para asumir más volumen sin aumentar el número de 

empleados).

Incrementar la utilización de activos

(análisis para un mejor pronóstico e IoT para rastrear el 

inventario.

DIGITAL BUSINESS ENABLEMENT

Mejora incremental de la productividad, la 

eficiencia

Mejore la transparencia del proceso

(gestione la planificación de proyectos digitalmente)

Mejorar la productividad de la fuerza laboral

(Elimina el papel y los procesos manuales)

Mejorar el enfoque al cliente

(Recopilar datos de clientes de forma digital y aprovechar los 

canales digitales)



RETOS TECNOLÓGICOS 

DEL SECTOR

DIGITAL BUSINESS OPTIMIZATION

Agrega un valor significativo sin cambiar el 

modelo comercial

Mejorar los ingresos existentes, 

(análisis para optimizar el precio y minimizar el gasto).

Mejorar el margen operativo.

(IoT y 3DP para reducir costos y canales digitales para optimizar 

las ventas)

Mejorar la productividad de la fuerza laboral.

(AI para asumir más volumen sin aumentar el número de 

empleados)

Incrementar la utilización de activos.

(análisis para un mejor pronóstico e IoT para rastrear el 

inventario

1. Predictibilidad en los procesos con el uso adecuado de los sistemas

de información.

2. Confiabilidad y rapidez de la información para una acertada toma de 

decisiones.

3. Eficiencia en el uso de los activos y los gastos de mantenimiento. 

(Como parte de la sostenibilidad)

4. Capacitación al recurso humano para hacer uso correcto de las 

nuevas tecnologías o migrar a funciones más especializadas.

5. Orientar los planes de I+D a las necesidades del negocio.

6. Innovar con enfoque en la sostenibilidad y en la responsabilidad 

social y ambiental. Impacto de los renovables en el negocio.

7. Cuidar la información, innovar sin descuidar la seguridad de la 

información.



¡GRACIAS!


